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Amerykańskie Kontrakty Rządowe

Procedury I Przetargi
Program Szkolenia

12-14 września 2007, 9:00 – 17:00 

Hotel Intercontinental, Warszawa

Dzień 1

Środa, 12 września 2007

 9:00-9:45

Powitanie uczestników


     

 Kenneth Hillas, Zastępca Ambasadora, Ambasada USA



            Andrzej Arendarski, Prezes, Krajowa Izba Gospodarcza, 

9:45-10:00

Wprowadzenie 

  





Mark Lumer, Dyrektor d/s Kontraktów,




Amerykańska Jednostka Obrony Powietrznej i Rakietowej 

10:00-10:15

Przerwa na kawę 
10:15-12:00

Wstęp do amerykańskich procedur kontraktowych





Prof. Bruno S. Wengrowski, Zarządzanie Kontraktami




Uniwersytet Zaopatrzenia Wojskowego 

12:00-12:30

Ogłaszanie przetargów/składanie ofert   

      






Prof. Bruno S. Wengrowski, Zarządzanie Kontraktami




Uniwersytet Zaopatrzenia Wojskowego 

12:30-13:30

Lunch
 (bezpłatny dla wszystkich) 

13:30-14:00

Ogłaszanie przetargów/składanie ofert







Prof. Bruno S. Wengrowski, Zarządzanie Kontraktami




Uniwersytet Zaopatrzenia Wojskowego 

14:00-15:00

Procedury oceny i wyboru ofert        






Prof. David Lewis, Uniwersytet Zaopatrzenia Wojskowego

15:00-15:15

Przerwa na kawę

15:15-15:30

Partnerzy/Podwykonawcy/Dostawcy 





Prof. Bruno S. Wengrowski, Zarządzanie Kontraktami




Uniwersytet Zaopatrzenia Wojskowego 


15:30-16:30

Wybór zwycięzcy/przyznanie kontraktu    





Prof. Bruno S. Wengrowski, Zarządzanie Kontraktami




Uniwersytet Zaopatrzenia Wojskowego 

16:30-16:45

Pytania i odpowiedzi
Dzień 2

Czwartek, 13 września 2007
 9:00-10:00

Praktyczne wskazówki dla firm zainteresowanych przetargami 



Prof. David Lewis, Uniwersytet Zaopatrzenia Wojskowego

10:00-10:15

Przerwa na kawę
10:15-11:30

Planowanie negocjacji

     






Prof. Bruno S. Wengrowski, Zarządzanie Kontraktami




Uniwersytet Zaopatrzenia Wojskowego 

11:30-12:30

Strategie biznesowe





Prof. David Lewis, Uniwersytet Zaopatrzenia Wojskowego




12:30-13:30

 Lunch (bezpłatny dla wszystkich)


Tarcza rakietowa – prezentacja, pytania i odpowiedzi. Przedstawiciele Ambasady USA i Boeing Corp.
13:30-14:00

Aktualne przetargi








Prof. David Lewis, Uniwersytet Zaopatrzenia Wojskowego

14:00-15:15

General Services Administraton (GSA)




Amerykańska Agencja Zamówień Rządowych



Thomas Meiron, GSA, Dyrektor,Obsługa Klienta - Europa, Afryka i Środkowy Wschód

15:15-15:30

Przerwa na kawę
15:15-16:00

Korpus Inżynieryjny amerykańskiej armii  


 

Marcia Coleman, Oficer d/s Kontraktów, Korpus Inżynieryjny 

16:00-16:30
Kody NATO dla instytucji rządowych i firm 

Marcia Coleman, Oficer d/s Kontraktów, Korpus Inżynieryjny 

16:30-16:45

Pytania i odpowiedzi
Dzień 3

Piątek, 14 września 2007

 9:00- 12:00               
Rejestracja numerów CCR i kodów NATO






David Lewis, Bruno S. Wengrowski i Marcia Coleman








                                                                        

12:00-13:00      
Lunch (bezpłatny dla wszystkich uczestników)
13:00- około14:30      
Rejestracja numerów CCR i kodów NATO




 

